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证券代码：000963                               证券简称：华东医药 

华东医药股份有限公司投资者关系活动记录表 

                                                     编号：2024-002 

投资者关系

活动类别 

□特定对象调研        □分析师会议 

□媒体采访            □业绩说明会 

□新闻发布会          □路演活动 

□现场参观            其他 现场调研  

参与单位名

称及人员姓

名 

参与单位：海通证券、兴业证券、泉果基金、申万菱信基金、银河基金、

新华资产、国寿资产、东方红资管、国联安基金、华安基金、民生加银

基金、建信养老金管理、摩根基金、泓德基金、中邮创业基金、浦银安

盛基金、中金资管、光证资管、渤海人寿、农银人寿、清池资本、景林

资产、启峰资本、趣时资产等机构投资者 33 人。 

时间 2024 年 1 月 16 日 15:00-16:30、2024 年 1 月 17 日 15:00-16:30 

地点 公司会议室 

上市公司接

待人员姓名 
公司董事会秘书陈波 

投资者关系

活动主要内

容介绍 

投资者互动交流 

问题 1、公司国内医美最新的注册及临床进展？ 

答：Ellansé®伊妍仕® M型已顺利完成中国临床试验全部受试者入组，

正在进行随访，预计于 2024 年第二季度完成全部受试者主要疗效指标

收集；MaiLi 系列产品 MaiLi Extreme 在中国的注册临床试验预计于

2024 年第一季度完成全部受试者随访；MaiLi Precise 于 2023 年 12 月

顺利完成中国临床试验首例受试者入组；V20 的注册申请于 2023 年 9

月获得国家药监局器审中心受理，有望于 2024 年获批上市。 

 

问题 2、Ellansé®伊妍仕®产品今年的推广计划？ 

答： Ellansé®伊妍仕®目前国内签约合作医院数量超 600 家，培训

认证医生数量超 1200 人。今年公司将继续做深做细高端再生注射剂市
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场，适当扩大二线城市的市场覆盖，同时选择性地拓展新合作机构。公

司将延续以医学赋能、医学为先的推广策略，通过临床试验数据作支

撑发表论文，并积极组织或参加医学大会，进行专业推广，并大力做好

认证机构的医生培训。此外，公司将持续保持对合作机构的动态评估，

将市场上违规经营、损害求美者安全和利益的医美机构列入合作黑名

单，持续从生产端和渠道端加强管控以应对水货产品的影响，并积极

配合监管机构开展打击水货、假货的行动，致力于为中国求美者提供

最优质的产品与服务。 

 

问题 3、公司如何看待国内医美行业的发展趋势？ 

答：目前国内医美行业中低端产品同质化严重、竞争激烈，医美机

构也面临阶段性的经营压力，但公司认为长期来看，医美行业持续增

长的潜力及高品质医美的需求仍在。近年来国家也在大力规范医美行

业，有利于淘汰非法医美机构，加速行业出清，重塑行业格局，推动医

美行业长期高质量发展。 

公司国内医美全资子公司欣可丽美学也将继续以合规为前提，以

医学先行为理念，以体验为核心，打造品牌及口碑优势，持续拓展国内

高端医美市场。 

 

问题 4、公司布局有两款肉毒素产品，有何差异化及协同？ 

答：肉毒素产品是轻医美领域的主流及核心产品，公司长期看好肉

毒素市场发展前景。公司与重庆誉颜合作的肉毒素产品 YY001，是一

种通过新型的重组蛋白生产途径生产的肉毒毒素，旨在解决从宿主肉

毒杆菌提取天然肉毒毒素的生物安全问题，具有高纯度、良好的安全

性及生产可扩展性等多种优点，其高纯度降低了将外源蛋白引入人体

有关的免疫原性风险，并可提高 YY001 给药的整体安全性。公司引进

的韩国肉毒素产品 ATGC-110 是零复合蛋白成份的肉毒毒素，通过去

除导致抗药性的无毒蛋白来减少抗药性，具有对重复治疗和大剂量治

疗相对安全的优点。YY001 和 ATGC-110 两款肉毒素产品将根据差异
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化的疗效充分满足求美者年轻化与高安全性的需求，实现肉毒素市场

消费人群的较全覆盖。此外，肉毒素作为流行的轻医美注射项目，将与

公司再生类、玻尿酸等其他注射类医美产品有效协同，也可与能量源

产品形成定制级解决方案，满足不同求美者多元化及个性化的治疗需

求。 

 

问题 5、公司是如何对医美海外子公司的日常经营进行管理的？ 

答：公司医美海外全资子公司包括英国 Sinclair 及其全资子公司西

班牙 High Tech 以及收购的 Viora 等。在管理运营方面，自 2018 年收

购 Sinclair 以来，对其日常管理已形成完整的管理制度并在贯彻执行。

Sinclair 经营管理层与公司保持高效沟通，日常经营与重大决策等事项

均严格依照中国及当地的法律法规、公司章程和相关管理制度、Sinclair

董事会和股东会议事规则等要求履行相应的决策程序。公司另委派董

事、财务、人力资源管理人员常驻英国参与其日常管理，同时双方的研

发人员保持密切的良性互动，并定期进行技术人员交流。此外，公司也

通过制定经营目标并与相应的激励考核挂钩，充分调动管理人员及核

心业务人员的积极性，推动业务持续发展。  

 

问题 6、瑞美吡嗪注射液的注册进展？ 

答：瑞美吡嗪注射液由公司与美国 MediBeacon 公司合作开发，作

为荧光示踪剂与同步研发的肾小球滤过率动态监测系统配合使用，以

测量肾功能受损或正常患者的肾小球滤过率。 

包含瑞美吡嗪注射液和动态监测系统的 MediBeacon®肾小球滤过

率动态监测系统已被美国FDA认定为以器械为主要作用模式的药械组

合产品，该系统被认定为“突破性医疗器械”，给予加速审评审批。

MediBeacon 公司已在美国递交了该产品的上市申请，并于 2023 年 7 月

正式受理，有望于 2024 年上半年获批。 

依据中国注册法规要求，瑞美吡嗪注射液和动态监测系统需分别

按照药品和医疗器械申报注册。2021 年 11 月，肾小球滤过率动态监测
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系统获批进入创新医疗器械特别审查程序。2022 年 7 月，NMPA 正式

受理肾小球滤过率动态监测系统的进口医疗器械注册申请。2024 年 1

月，由公司申报的瑞美吡嗪注射液的上市许可申请获得 NMPA 受理。 

 

问题 7、 公司 ADC 管线研发进展？ 

答：公司与美国 ImmunoGen 合作的卵巢癌 ADC 药物索米妥昔单

抗注射液（ELAHERE®）的上市申请已于 2023 年 10 月获得 NMPA 受

理，该产品此前已被纳入优先审评品种名单，有望于 2024 年在国内获

批上市；公司首个自主研发 ADC 项目 HDM2005 计划于 2024 年内申

报临床；与德国 Heidelberg Pharma 合作的针对多发性骨髓瘤 BCMA 靶

点的 ADC 药物 HDP-101 正在开展海外 I/II 期临床；针对前列腺癌

PSMA 靶点的 HDP-103 处于临床前研究阶段。 

 

问题 8、创新研发方面，公司是否有进行学术发表的计划，或者有

什么最新研究成果可以分享？ 

答：目前公司创新药团队已有多项创新研究成果相继在国内外重

要学术大会或期刊上进行发表，包括索米妥昔单抗中国单臂注册研究

（研究代号 IMGN853-301）疗效和安全性数据于韩国首尔召开的 2023

国际妇科癌症学会（IGCS）大会上首次公开，以壁报形式展示；

KRASG12D-PROTAC 研究入选 2023 世界肺癌大会（WCLC）会议摘要

并做口头报告；口服 GLP-1 小分子激动剂 HMD1002 入选 2023 年欧洲

糖尿病研究协会（EASD）会议摘要并做口头报告；靶向 BTK 的

PROTAC 研究成果发表于 RSC Medicinal Chemistry 期刊；迈华替尼一

线治疗晚期 EGFR 突变非小细胞肺癌（NSCLC）临床研究结果发表在

Cancer Communications 期刊等。 

 

问题 9、工业微生物板块萌笛产品推广情况？ 

答：萌笛品牌是公司工业微生物宠物动保业务打造的核心品牌，包

括宠物用驱虫类产品、皮肤类产品及保健品等 10 个以上产品。公司通



 

5 
 

过制定动保业务新的发展战略及营销规划，并积极推进线上营销措施，

加快市场拓展。萌笛品牌线上旗舰店已分别入驻京东及天猫平台，并

已和知名主播及其团队开展业务合作。此外，萌笛线上自营直播专场

每天都在进行，通过直播带货等新兴电商营销模式助力业务发展。  

 

问题 10、工业微生物 2024 年总体的业务规划及展望？  

答：今年公司工业微生物将持续拓展 xRNA、原料药&中间体、大

健康和生物材料、动保业务为主的四大业务板块，充分发挥工业化技

术的优势，强化以市场为导向，继续深入研究市场变化趋势并完善核

心业务布局，积极开展大品种培育计划，并做好各项准备争取今年实

现快速增长。 

原料药&中间体业务板块，公司今年将针对市场需求继续丰富多肽

原料、ADC 原料产品管线。xRNA 业务板块，将进一步开发核心竞争

品种，深耕国内外市场。大健康板块，美琪健康 1 期工程已于 2023 年

正式完工，并取得食品生产许可证，目前生产设备正在验证中，已完成

开发及储备的 6 个产品计划今年 1 季度正式投产。动保业务板块，南

农动药已组建一支宠物动保线下品牌专业营销团队，并已经完成全国

经销商网络布局。宠物用中枢镇痛药物酒石酸布托啡诺注射液（商品

名：保适宁®）已覆盖上百个城市，几千家的宠物医疗机构。此外，萌

笛品牌目前也在积极开拓线上业务。 

 

问题 11、佐力药业百令胶囊的获批，预计会对公司百令胶囊未来

产品销售造成多大影响？  

答：公司认为，目前发酵虫草制剂市场已有多家企业产品参与，增

加一家企业不会对市场竞争格局带来重大影响。公司百令胶囊深耕慢

性肾病和慢性呼吸系统市场 20 余年，在市场中有着很好的口碑和品牌

优势，在院外（包括基层）市场和线上市场的销售也在逐年上升，自费

购药的客户比例也在稳定上升，这些都是百令胶囊长期稳定增长的基

础，不会因为增加个别竞品发生重大改变。 
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附件清单

（如有） 

无 

日期 2024 年 1 月 17 日 


